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Las farmacias pagardn un tercio
del recorte en medicamentos

Ingresardn 525 millones menos y reducirdn margen por debajo del 10%

ROSA SALVADOR
Barcelona

Las oficinas de farmacia pagaran
un tercio del recorte del gasto far-
macéutico que ha aprobado el Go-
bierno en el marco de las politicas
de austeridad que desarrolla: de
los 1.632 millones de ahorro previs-
tos en lo que queda de afio y el si-
guiente, 525 millones corresponde-
ran al descenso de los ingresos que
sufriran las oficinas de farmacia,
en las que repercutirda también, de
manera indirecta, la reduccion de
ingresos de 98,6 millones que sufri-
ran las distribuidoras de medica-
mentos, que son en su mayor parte
cooperativas que tienen como so-
cios a las propias farmacias.

Segun un estudio realizado por
la consultora Antares, el mayor im-
pacto corresponde a un decreto
que aprobd el Gobierno en abril,
que reduce el precio de los medica-
mentos sin patente y regula los des-
cuentos de los farmacos genéricos,
que costara a las farmacias 341 mi-
llones de euros, mientras que el
descuento del 7,5% en el precio de
los medicamentos con patente y
productos sanitarios aprobado por
el Gobierno en el mes de junio del
2009 reducira sus ingresos en
otros 184 millones.

Segun Rafael Borras, socio de la
consultora responsable del infor-
me, estos recortes supondran una
nueva reduccion del margen de las
farmacias, que sufre el impacto de
las 25 medidas de ajuste aprobadas
por el Gobierno desde el primer
medicamentazo. “Como no se inci-
de en regular la demanda de me-
dicamentos —explica Borras— pre-
vemos que en el 2013 los recortes
hayan sido absorbidos por el au-
mento del nimero de recetas, y el
gasto sanitario en medicamentos
vuelva a los 11.500 millones de
euros, el nivel del afio pasado”. Las
farmacias sufren también el impac-
to de la crisis econdmica, que hare-
ducido la venta de productos de sa-
lud, higiene o cosmética alrededor
del 15%.

Segun un estudio elaborado por
la consultora Aspime, basado en
declaraciones de IRPF de farma-
céuticos correspondientes al ejerci-
cio 2008, el margen bruto de las ofi-
cinas de farmacia es del 28,5% (la
diferencia entre el precio de venta
y el de aprovisionamiento), mien-
tras que el margen neto (una vez
pagados todos los costes) antes de
impuestos es del 9%.

El estudio de Aspime sefala que
la facturacién media de una farma-
cia espafiola es de 500.000 euros
anuales, de los que el 74% corres-
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Las farmacias acumulan ya varios medicamentazos

DIVERSOS FRENTES

La regulacion de los
descuentos a genéricos
se lleva la mayor

parte del quebranto

FARMACIA TIPO

La facturacion media
por farmacia es de
0,5 millones, y el 74%
son ventas con receta

ponden a la venta de medicamen-
tos con receta y el 26% a otros pro-
ductos de venta libre, tanto medica-
mentos como articulos de parafar-
macia que proporciona a su titular
un margen neto después de im-
puestos del 7,51% (unos 37.600
euros al ano). Esta “farmacia tipo”
dedica el 9,4% de sus ventas a pa-

gar empleados (un farmacéutico
asalariado cobra de media 28.081
euros al afio, mientras que los auxi-
liares diplomados cobran 23.172
euros) y ha de reinvertir el 3,12%
en el propio negocio (local, infor-
matica...). El 65% de los titulares
de farmacias son mujeres.

Segun la consultora Aspime las
farmacias mads rentables son las
que facturan entre 900.000 y 1,2
millones de euros (sus titulares tri-
butan en general al tipo marginal
del 43% en el IRPF). Por ubica-
cion, las oficinas mas rentables son
aquellas que estan situadas en zo-
nas turisticas, que necesitan me-
nos inversion y menos gasto en per-
sonal, mientras que las que estan
situadas en zonas muy concurri-
das y facturan mas de 1,2 millones
de euros son las menos rentables:
necesitan mas inversiones y perso-
nal, tienen que hacer mas devolu-
ciones al Sistema Nacional de Sa-
lud y tienen frecuentes tensiones
de tesoreria.e

Paseando

arvard Square, en Cambridge (Mas-

sachusetts), cerca de Boston, la pla-

zamas rodeada de universidad de al-

to nivel en el mundo (facultades, bi-
bliotecas, oficinas, dormitorios, laboratorios) pa-
recia este verano la plaza Tiananmen por la can-
tidad de chinos que se veian. La ilusion de cual-
quier chino es que sus hijos se formen en Améri-
ca (aunque él sea taxista). Los chinos de nivel,
que suelen tener mas de un hijo, hace afios que
lo consiguen. Las universidades americanas es-
tdn un poco menos generosas con becas en estos
tiempos y muchos europeos se aprietan més el
bolsillo, lo que, unido a la popularidad de China,
en América facilita lo que estd pasando. A igual-
dad de cualificacién en su solicitud, es mas facil
que sea elegido un chino que un espafiol y en
todos los cursos de verano y de invierno habra
un porcentaje relevante de chinos dentro del 30
0 40 por ciento de no americanos que pueda ha-
ber en total. Los ves pasar por Harvard Square
yendo o volviendo de clase, yendo a comer o a
cenar, volviendo al dormitorio. Ves juventud, in-
ternacionalidad, entusiasmo y oyes hablar in-
glés. Esos jovenes tienen muy buena pinta. Son
distintos a los grupos que veremos por aqui cuan-
do empiece el curso.

Como siempre, yo tenia que dar clases alli este
verano y me habia hecho el propdsito de obser-
var y comparar aquellos jovenes con los nues-
tros. Mejor vestidos, mas cuidados, menos dibu-
jados y con pinta de bien educados. Nifios bien,
pero de verdad. Aunque algunos becarios vienen
de familias pobres. También los hay aqui, pero
no es lo que més se lleva. Tenemos un cierto pro-
blema con nuestra juventud y se ha hablado mu-
cho de ello este verano. Nuestros jévenes saben
lo que pasa en el mundo (o por lo menos la pers-
pectiva  del
mundo que
se aprecia en
internet). Sa-
lir de detras
de la pantalla
y encontrarse
con nuestra
dura realidad
es un golpe
brutal. No ponemos suficiente calidad y dedica-
cién en buena parte de nuestra educacién. ;Ni
una universidad nuestra entre las 200 primeras
del mundo! Transmitimos pesimismo. No tene-
mos un sistema que incentive a los empresarios
para contratar jovenes y no hemos convencido a
los jovenes de que la primera etapa laboral es
una continuacion de la educacion. Todos debe-
riamos entender que esta etapa estuviese llena
de flexibilidad. No deberiamos empezar el curso
sin proponernos y estudiar como vamos a entu-
siasmar a los jovenes este afio. No esperemos na-
da de los politicos. Ellos mismos no saben cémo
van a acabar. Cada uno de nosotros deberia ha-
cer algo. Por cierto, hay un pequefio centro co-
mercial en Harvard Square. Habia una tienda ce-
rrada con un letrero: “Now Renting”. Delante de
mi iba una pareja con una nifia pequefia. Habla-
ban catalan. El le dijo a ella: “Vegila que no rellis-
qui la nena, estan rentant”. No se dio cuenta de
que “renting” es “alquilando”. No nos olvidemos
del inglés en la educacion de nuestros jovenes.
Con mas inglés, puede que vengan por aqui mas
chicos y chicas internacionales bien parecidos.

Este verano, la
Harvard Square de
Boston parecia

la plaza Tiananmen
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Escoles Pies/
Rosari

Sup. 235 m?

COMPRAMOS

LOTES DE PISOS
DENTRO RONDAS (BCN).

Teléfono: 93 494 96 70

construidos,

230 m? jardin
con piscina

Precio:
2,2 Mill€

COMPRAMOS

LOTES DE PISOS
DENTRO RONDAS (BCN).

Teléfono: 93 494 96 70

SITGES:VENTA

CASA 0. NUEVA DE 360 + 240M* TERRAZAS. IMPRESIONANTES
VISTAS SOBRE EL MAR Y SITGES. A 450M DEL PORT DE
AIGUADOLG. PARCELA 703M2 ACABADOS CALIDAD. SUELO
MARMOL. 5 SUITTES DE MATRIMONIO CON ARMARIOS
EMPOTRADOS. SALON 50M* Y TERRAZA COMEDOR SEMI
CUBIERTA. GARAJE GRANDE. BODEGA, COCINA EQUIPADA.
PISCINA PRIVADA, ASCENSOR, AIRE ACC. LIMPIEZA POR
ASPIRACION AUTOMATICA, JARDINES TERMINADOS CON
RIEGO AUTOMATICO. ALARMA Y TELF. INSTALADOS. PRECIO
REBAJADO DESDE 1.450.000€ A PRECIO HIPOTECA BBVA DE
855.000€. ACEPTAMOS VIVIENDA USADA CON UN VALOR
MAXIMO DE 300.000 €. SOLO QUEDA 1 DE 4.
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